Jochen Schwizor & Co.

Das groBe Geschift mit dem Kick
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Einmalim L oder einem Panzer

durchs Gelande brettern. Erlsbnisgeschenke-Fortale wie Jochen Schweizer, Mydays
satz

oder Smartbox leben von unerfuliten Wanschen ~ und machen dabei mehr Um;
als je zuvor.
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Untemehmensgruppe mit einem Jahresumsatz 2012 von tber 60
Millonen Euro aus.

Jochen Schweizer auf einen Blick
» Die Jochen Schweizer Gruppe.
» Umsatzentwicklung und Mitarbeter
» Die Strategie
» Zur Person Jochen Schweizer

Jochen Schwezer wurde als Marke des Jahrhunderts 2010° und
Marke des Jahmunderts 2012" ausgezelchnel. Die mitlenvele
Iber 30 Jochen-Schwetzer-Shops* m tationaren Handel - 2u
Beginn Adrenaiin-Shops- genannt - wo Kunden Beratung
Jenselts des Intemets finden, brachten INm 2008 den
Einzelnandler-Newcomer-AWard des Jahres ein. 440.000 Euro
Umsatz machte Schweizer auf nur 2w0lf Quadratmeter
‘Shop-Flache. O sich die Shops rechnen, zwefiein
Brancheninsider zvar an, doch dass die Laden den

bezvelfel keiner.
Entspannung mehr gefragt als pures Adrenalin

In diesem Jahr ist Schweizer nach eigener Aussage uber alle
Kanale um 19 Prozent gegentber dem Vorjanr gewachsen, allein
i Oriinebersich un 0 Prozen. Wi haten Oer die e
Jahre eine stablle CAGR von 25 Prozent, und ch sehe
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vier Jahre als erreichbares Ziel ", gibt sich Schweizer gelassen

i Corporaie-Business,aiso dem Geschdfl it Fien, de e
Ihre Kunden und Mitarbefter Eriebnisse buchen, habe man
groBten Umsatzsteigerungen verbucht. Auch Iverversmnﬂe man
Znenmend, cass ben s o nachnatg se) we e
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Nicht immer muss es Adrenalin pur sein —

Mydays gibt Voligas
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Der Trend bei den meistgebuchten Erlebnissen geht bei allen
Anbietern Richtung Ent- statt Beschleunigung. ,Das
melsigebuchts Podukt s unseer FlcEchl-Kere™ Uagkc Soc
tanner’ wei
Fabrice Schmid 50 Posent des Umsataes von 53 Milonen Euro
generiert Mydays Uber das glechnamige Oniineportal Im
Gegensatz zu Mitbewerber Schweizer ist man nicht mit eigenen
‘Shops m stationaren Handel vertreten_ Wi prifen das Thema
derzelt aber inensiv", verrat Schmidt. Dafur l2uft der Vertried von
Eriebnisboxen uber den Handel umso besser.

Corade it W ol Paing Ve Poyoack et
s gewinnen i den nictien Monaien wa

ik okt Integration von sozialen Medien wie
Facebook @ vorantreiben. 2012 verkaufte er 75 Prosentcer
Antelle an Seven Venlures, ener Tochter der ProSiebensati
Media AG. Das verschafft Mydays ein sagennaftes

et In der Branche spricht man von rund 17 Milionen
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Vor allem Zalando ist far sein immenses Marketing-Budget
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Der Himmel st das Limit

Das Potenzialist noch riesig, schwarmen die Chefs der
ortale. Wenn auch keiner
W grof der Markd In Deutschiand eigentich st Konservatve
‘Schatzungen gehen von etwa 100 Millonen Euro aus, es
Konnten aber genauso gut 200, 300 oder 400 Millonen sein.

Die Bandbreite der Erlebnisse auf jochen-schweizer de reicht
vom 90-Minuten-Yoga-Kurs fur 19,90 Euro bis 10.000 Euro fur
den Flug mit einem MIG-Jet. Pro Verkauf eriost Schwezer im
Durchschnitt 120 Euro. Da geht noch mehr.

‘Schweizer will zum Erlebnis-Marktplatz werden

In Frankreich, GroBbritannien und vor allem Beigien liegen die
‘Ausgaben fur Erlebnisgeschenke pro Kopf und Janr um das Vier-
s Zennfache hoher ai n Deulschiand . ier Sind s gerade
mal rund 1.20 Euro.

Schweizer setzt dabei neben dem B-2-B-Mark!. den alie Anbieter
1 Zutundstrer bebelen wlen, v shem it e

_Terminierungstechnologie® — sprich: Kunden sollen ein
bestimmtes Eregms an einem bestimmten Ort zu einer
bestimmten Zeit buchen konnen. Nicht mehr nur die Frage ,Was
SOl ich schenken?" steht hier im Vordergrund, sondern

evegen, e Argebote nKusve O und Terin s ochen-
‘Schweizer-eigene System einzupfiegen. Ihm

Bt g, K dof Ut noch gendg nach
oben schnellen. Christian Bicherl vom Vergieichsportal
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gebuchten Erlebnisses wanschen: ,Den Veranstaliungsort
ertanrt man bel den meisten Anme\em erst nach der Buchung
i es jemand schaffl, hier mehr Transparenz fur den Kunden

28 schalter ol o sy ‘nen guten Weibewerbsvortel
gegentber den anderer

Im Mai wil Jochen Schweizer eine eigene Erlebnis-App vorstellen.
Wer am Nachmittag noch nichts vorhat, kann ber diese App.
senen, dass 26 zwel Querstragen weter noch ein Termin fur
‘eine wunderbare Thai-Massage frei st~

Einen ganz anderen Ansatz
als.

Outdoor-Kameras Mit der und Jochen Schweizer

Kamera :waumw, verfolgt Smartoox. Das

Ende des Hypes Die gr Unternehmen mit
i franzosischen Wurzein ist mit

Mitarbeitergeschenke "Erebnis  UoS! 1000 Mitarbetern und

fast 500 Millonen Euro im
Jahr 2012 einer der groiten
Ailie i ErebeBgesthenien B Eitvpa I Ceutinand.
zanit man allerdings zu den Kleineren Fischen und setzt einer
Kieineren zweisteligen Milionenbetrag um. Nur 15 bis 20 Prosent
95 i G W e Ve v
{2t man voll auf die Handelspartner wie
Hugendube\ “Trala. Melro und Reve. Auterdem s Smartbox
Ibieter o genannter White-Label-Losungen Wer etwa einen
Kumnp e elnen Reiseveranstalter bucht, hat eigentich ein
artbox-Paket gekauft, das aber unter der Marke des
Veransiers B



